
アウトプットがスムーズに出来るようになる
How toを

この2人が教えます

村山 菜々子
“売れる営業は話が楽しい♪”

元大手生命保険会社の営業として主に法人契約を担当
営業成績において支社表彰11回、本社表彰2回
本質を直感的にとらえ、論理的に説明することが得意。
顧客の心を開き、ニーズを的確にとらえる提案が武器。
新規開拓における独自ノウハウが評判を呼び、社内でセ
ミナーを開くなど高く評価される。

長谷川 裕香
”パジュブレーン株式会社の企画屋”

某アパレル販売店にて接客とマネジメントを学び、新規
顧客獲得率・顧客リピート率NO1となった後、プログラ
マー、PC講師を経て現在に至る。
あなたの「やりたい！」を後押しする企画立案とプレゼ
ンが得意。目標とゴールが見えると達成せずにはいられ
ない！パワーと柔軟性が武器。
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S c h e d u l e

ダイジェスト版：全6回の内容を60分に濃縮した特別な1回です

7/10(FRI) 18：00～19：00
￥1,100（税込）

Vol1.結果を出す人はアウトプットを習慣化している
8/7(FRI) 18：00～19：00

￥1,100（税込）

Vol2.相手を動かすコミュニケーション方法
8/21(FRI) 18：00～19：00

￥1,100（税込）

Vol3.強みと弱みの探し方
9/11(FRI) 18：00～19：00

￥1,100（税込）

Vol4.自分の売りを見つける
9/25(FRI) 18：00～19：00

￥1,100（税込）

Vol5.興味を持たれる“キャッチコピー”
10/9(FRI) 18：00～19：00

￥1,100（税込）

Vol6.究極のアウトプットとは、おススメすること
10/23(FRI) 18：00～19：00

￥1,100（税込）

結果を出すとは何か？何故アウトプットを磨けば、自
己PRもうまくいくのか？
変わりたいあなたへお届けします。

No Input , No Output !
効率良いインプットの方法とは！？
吸収力・理解力を鍛える、アウトプットメソッドをお伝
えします。

「何が言いたいのか分からない」
もうそんなこと言わせない！
気持ちと要望が伝わるコミュニケーションにはコツがあ
ります。

強みと弱みを武器にしよう。
まずは自分自身を知るところから言葉にしていきます。

苦手な事、弱点も伝え方次第で強みに変わります。
3C分析で強みを明確化しよう。

その広告であなたを売れますか？
自己ＰＲは“伝わらなければ”意味がない！

最終回では、他己紹介にチャレンジ！
人を紹介する時に、一番見られているのは、あなたです。

02
S p e a ke r s

01
O u t p u tとは

どうして伝わらないんだろう、なんでうまくいかないんだろう？
努力しているのに、正当な評価を感じない。もっと成長したい。
悩むことは人それぞれですが、その種はひとつ。

“伝える力＝アウトプット”が足りていないのかもしれません。
物事を理解し噛み砕きイメージし、相手にわかるよう伝える力
がアウトプットです。
そして、中にないものを外に出すことができないように、インプット
がなければアウトプットはできないのです。
とてもシンプルで簡単なお話です。

“結果を出したい”のであればアウトプットを磨くこと。
効率の良い、今すぐ使えるメソッドで変わりましょう。
あなた本来の魅力を見つめなおすワークで、自分を売り込む力を高め
ましょう。
結果はついてきます。小さな評価を積み重ねた先に、あなただけの価
値と仕事の喜びもやりがいも見えてくるでしょう。
私たちにできるのはそのお手伝いです。
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